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广东冠昊生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2013-006 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国金证券：叶苏 

宏源证券：杨晓 

和成汇智：陈晓晖、王泳 

弘湾资本：黄敬东 

时间 2013-6-3 下午 01:00 

地点 广州市萝岗区玉岩路 12 号公司 506 会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、财务负责人兼董事会秘书 周利军先生 

董事会办公室助理 甘荣女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次活动主要采用解答投资者提问的方式进行，本次活动

的会谈纪要如下： 

投资者：公司目前的销售前景如何？主要有哪些竞争者？ 

冠昊生物：公司的胸膜建和护创膜属于创新性的产品，一

些医生还不熟悉这些生物材料的产品，医生对于这类新的产品

都需要一定的时间来认识与接受，所以推广需要一定的时间。 

脑膜建在国内主要的竞争对手是强生。 

投资者：公司未来的市场规划主要是在整形美容方面吗？ 

冠昊生物：公司整形美容方面一直有发展规划，但只是一



部分业务范畴。 

投资者：直销和代理分销的比例是多少？ 

冠昊生物：公司以前的销售模式是医院服务配送和代理分

销各一半，2012 年服务配送大概占 40％，代理分销占 60％。 

投资者：模式转换完成后费用会下降的话，收入也会下降

吗？ 

冠昊生物：转变后会使得销售收入减少，但是相应的费用

也会相对减少，预计完成转变后对净利润影响不大。 

投资者：整形美容方面销售准备怎么进行？ 

冠昊生物：公司产品都是在整形美容外科手术中使用的，

推广对象主要还是医生。 

由于国内整形美容医疗机构主要是民营医院，医生更重视

手术对象的感觉与选择，手术对象关注市场推广，因此，公司

在坚持学术推广的基础上会考虑使用网络等营销方法。 

投资者：脑膜的基层推广难度大不大？ 

冠昊生物：脑膜建主要适用于开颅手术，一般能做开颅手

术的医生就能使用我们的产品。 

投资者：公司产品有没有进入医保目录？ 

冠昊生物：脑膜建基本参加所有地区的招标。 

因各地医保政策涉及医疗器械的相关规定有差异，公司产

品在各地是否属于医保目录内及报销比例均有所不同，在公司

产品销售区域内，存在有的地区属于医保目录内且报销比例较

高的情形，亦存在不属于医保目录的情形。 

投资者：公司研发人员有多少？ 

冠昊生物：大概 60 人左右。 

投资者：首席技术官徐国风教授好像年纪挺大了吧？ 

冠昊生物：徐国风教授七十几岁了，每天照常上班，身体

很好，公司的副总经理徐斌先生目前负责产品开发工作。 

投资者：郭晓明博士是公司的创始人之一，为什么辞职



了？ 

冠昊生物：郭晓明博士因为身体原因辞去了公司副总经理

职务，仍担任公司研究院副院长。 

投资者：我们有没有跟别人合作研发？ 

冠昊生物：有的，公司与国内外科研人员一直有技术交流、

合作。 

投资者：公司的原创技术如何进行保护？ 

冠昊生物：我们有两个方面的保护，有的技术通过申请专

利保护；有些技术只是讲个原理，很难推测出怎么做到的，我

们就作为专有技术保密，我们公司有完整的技术保密规定和程

序，而且生产、研发过程中的保密流程做的很好。 

我们有在中国、美国、欧洲、日本、澳大利亚的申请专利，

可以说我们的专利保护是覆盖全球的。 

附件清单 无 

日期 2013 年 6 月 4 日 

 


